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Giiclii Yonler (Strengths)

Rakiplerinizden hangi konularda Ustunsunuz?
Sahip oldugunuz ozel kaynaklar neler?

Hangi becerileriniz one cikiyor?

Ornek Maddeler:

®
Guclu musteri iliskileri 1
Yuksek marka bilinirligi Ac lon@
Finansal istikrar COACH

BUSINESS COACHING

Selda Dogancan - ALL RIGHTS RESERVED.

Zayif Yonler (Weaknesses)

o Gelistiriimesi gereken alanlariniz neler?

e Kaynak veya bilgi eksikleriniz var mi?

e Rakiplerin avantajli oldugu konular neler?
Ornek Maddeler:

o Yetersiz dijital pazarlama

o Dusuk nakit akisl ACiion
o Kisith ekip kapasitesi COACH

BUSINESS COACHING
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Firsatlar (Opportunities)
e Pazarda yeni trendler neler?
e Teknolojik gelismelerden faydalanabilir misiniz?
e Hangi is birlikleri sizi buyutebilir?

Ornek Maddeler:

o Yeni pazarlara acilma

()
o Artan e-ticaret talebi ACron
o Devlet tesvikleri COACH®

BUSINESS COACHING

Selda Dogancan - ALL RIGHTS RESERVED.
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Onceliklendirme Bolumu

Her maddeye 1-5 arasi onem puani verilir. Boylece hangi
alanin acilen ele alinmasi gerektigi ortaya cikar.

Selda Dogancan - ALL RIGHTS RESERVED.
Madde Puan (1-5)

Q QA QA QA QQQQ

Action
COACH

BUSINESS COACHING



Aksiyon Plani Boliimi

Selda Dogancan - ALL RIGHTS RESERVED.

SWOT Odesi Aksiyon Sorumlu Kisi

Tehdit

Selda Dogancan - ALL RIGHTS RESERVED.

SWOT Odesi Aksiyon Sorumlu Kisi

Tehdit

Action
COACH

BUSINESS COACHING

Bitis Tarihi

Bitis Tarihi



